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Agregar como seguidor al supervisor o interesados 

mediante @nombre_del_supervisor_o_gerente. 

Notas Internas 
Colocar una descripción de lo que expresó el cliente que necesita, incluyendo, de ser posible 

detalles como : presupuesto, especialidad, lugar, softwares, accesorios, garantía extendida, etc.] 

DR. HAROLDO LOPEZ – RECAMBIO US 

En “Comercial” se debe asignar a “Bessy Lezama”, quien reasignará la solicitud a la 
persona correspondiente. 
 
En el Equipo de Ventas se debe seleccionar cualquiera de las siguientes opciones:  

1. “Servicios Biomédicos” para cotizar mantenimientos, repuestos, accesorios y 
actualizaciones. 

2. “Especialidades y Proyectos” para cotizar equipos hospitalarios: 
a. Marca General Electric: Ultrasonidos, Máquinas de Anestesia, Monitores de 

Signos Vitales, Electrocardiógrafos, Incubadoras y Lámparas de Fototerapia  
b. Marca STERIS: Mesas de operaciones, lámparas quirúrgicas y Esterilizadores 

Hospitalarios de alta y baja temperatura. 

Dar doble click sobre la oportunidad creada: 

Oportunidad 

• Borrar texto Oportunidad de 

• Colocar nombre de Cliente, seguido por el nombre 

del equipo, repuesto o accesorio.  

Ejemplos: 
DR. HAROLDO LOPEZ – RECAMBIO US 
MEDICENTRO – BATERÍAS PARA MÁQ.ANESTESIA 

• En caso de no encontrar cliente, Crear Cliente. 

• AÑADIR 

Oportunidad / Contacto 

• Buscar cliente. 

• En caso de no encontrar cliente, Crear Cliente., con 

datos completos. 


